


Ked' sa ¢lovek zoznami s nieCim novym, otazky, pochybnosti,
upresnenia su celkom logické. Ziadost o dalSie informacie je
casto vyjadrena vo forme namietky, negativheho prikladu

alebo odmietnutia.



Aby sa s tym lahsie pracovalo, nezabudnite, ze ludia nie su
vzdy pripraveni prevziat doveru k sietovému marketingu kvoli
nespravnym stereotypom a nepochopeniu podstaty.

Vasa uloha: bez agresie, priatelskym a profesionalnym
sposobom, doniest c¢loveku spravne informdacie a zahnat
obavy. Ludia namietaju a to je normalne!



Naucte sa rozliSovat medzi otazkami, nedorozumeniami a
otravovanim. A nakonci si zachovajte dobru naladu - je to
prejav vasej profesionality.

V kazdom pripade namietka je prilezitost odhalit a pochopit
potreby a motivy spolubesednika; pochopit, ktoré strany
Vasho navrhu su vitané a ktoré nie; pochopit, aké dalSie
informacie spolubesednik potrebuije!

Ak ma ucastnik rokovania pochybnosti alebo namietky,
odporucame pouzit techniku

“podmienena dohoda”.



1. Vypocujte si pochybnosti bez prerusovania

pocuvat v .
a neobranujte sa.



2. Najdite nieco, s ¢im mozete suhlasit,
pridajte sa k tomu (nie v podstate, ale v
potrebe, pravo na nazor, dolezitost niecoho,

;‘r‘lg';‘;tsz aI,ebo len jednoducho podakujte za otazku):
“Ano, rozumiem Vam....”

“Suhlasim, toto je skutoCne vyznamny
okamih ...”

“Dobre, ze ste o tom zacali hovorit....”



3. Polozte upresnujucu otazku, ktora
konkretizuje pochybnosti:

“Hovorite, Zze nechcete predavat. Pochopil
som spravne, ze nechcete kupovat vyrobky
za jednu cenu a predavat priatelom za inu
cenu? Spravne?”

“Neverite v sietovy marketing? Upresnite,
prosim, neverite, ze ide o legalne
podnikanie? Alebo, neviete ako si tu mozete
zarobit? Alebo, este nieCo iné?”.



4. \lysvetlite, pokojne argumentujte svojim
uhlom pohladu (ukazte sudvislost medzi
jeho potrebou, pravom a vasimi cinmi- aky
to ma vplyv):

“A hlavne preto...”

“Konkrétne na to, aby...”

“Prave pre toto....”




5. Polozte otdzku/ opytajte sa na nazor/
upresnite, Ci sa jeho postoj k diskutovane;
téme zmenil.




Zozbierali sme typické otazky/
namietky, s ktorymi sa
distributori pravdepodobne
stretavaju, a ponukli sme
varianty odpovedi na ne.
Nepamatajte si tieto texty
naspamat.




1. Zarabaju iba ti, ktori zacali ako prvi.

Mate pravdu v tom, ze nacasovanie rozvoja podnikania a vyska prijmu z neho -
su vzajomne zavislé zlozky.

Marketingovy plan v Spoloc¢nosti je navrhnuty tak, aby ste mohli zarobit viac
ako osoba, ktora vas pozvala, viac ako osoba, ktora v SpoloCnosti pracuje 15
rokov. Cim je viac mentorov nad vami, tym je to vyhodnejsie pre Vas - edte viac
'udi sa zaujima o Vas Uspech a je pripravenych pomoct Vam ho dosiahnut.

Keby bola moznost zaregistrovat sa priamo v Spolocnosti, nie pod
Distributorom, dostaval by si presne taku istu sumu. Osobne som rad, ze sme
vSetci zacali pracovat, ked mala spolo¢nost Coral Club uz 19 rokov, pretoze sme
dostali vsetko, ¢o sme potrebovali: viac ako 550 obchodov v 40 krajinach,
odporucaci systém v 189 krajinach sveta, Siroky rad produktov, pohodlna
webova stranka a osobny ucet, osvedceny marketingovy plan. Vsetko vznikalo v
priebehu rokov, aj ja, Vy, kazdy ¢lovek mo6ze pracovat v uz vyladenom biznis -
systéme.

Je podla Vas praca v dobre fungujucom obchodnom systéme pohodlnejsia, ako
v nejakej etape rozvoja spolocnosti?
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2. Ja sam nebudem produkty Coral Club konzumovat.

Samozrejme, Vy sdam nemusite pouzivat produkty spolocnosti. Len sa

zamyslite, ¢i mozZete odporucit svojim priatelom nieco, ¢o sdm nepouZivate?

S najvacsou pravdepodobnostou to bude dost tazké.

Doplnky vyzivy, biologicky dostupna voda, organické vyrobky na Cistenie domu

- to je také prirodné a moderné ako gul6ckové pero, elektrina, internet.

Nas produkt je prirodzeny a potrebny a najlepsie odporucanie je pomocou
osobného vysledku.

‘ Z vlastnej skusenosti Vam poviem, Ze spolahlivé podnikanie mozete vybudovat
iba na tom produkte, ktorému sami doverujete. Toto je jediny spbsob, ako
funguju obchodné odporucania - najpohodinejsia a najkratsSia cesta k velkym
peniazom.

Mobzem Vam odporucit najjednoduchsi produkt na zaciatok s ktorym je mozné
zacat? Ktord kategodria Vas zaujima viac: voda, zdrava strava, krdsa, dom...?




3. Na toto nemam cas.

Ano, nedostatok volného ¢&asu, to je metla nasej doby. Ddvam Vam za pravdu,
Ze sa k tomu staviate racionalne.

V sietovom marketingu mozete zacat a rozvijat svoje podnikanie subezne

s pracou, podnikanim alebo Studiom. Na zaciatok sa mozete venovat
podnikaniu len par hodin denne. V ziadnom podnikani nepride prijem okamzite
a robit paralelne este nieco iné je velmi vyhodné.

Ked' sa vysledky a prijmy v Coral Club stanu stabilné, uverte mi, ze sa vo Vason,
rozvrhu najde viac Casu. Podla mojich skusenosti, skisenosti mojich partneroy,
ked' sa toto podnikanie rozbehne, po 2-3 rokov aktivnej prace, budete schopny
zarabat bez Vasej neustalej ucasti na aktivitdch. Toto je hlavnd myslienka
sietového biznisu - pasivny prijem.

Kolko ¢asu tyzdenne mozete tejto ¢innosti venovat?




4. Nemam na to potrebné vlastnosti, aby som takto mohol pracovat.

Verte mi, nikto ich nemal. Budete zvladat Uplne nové povolanie a za pomerne
kratky ¢as sa objavia u Vas nové potrebné zrucnosti a skusenosti.

Spolocnost ma Skoliaci systém a ja Vam so vSetkym pomozem.

Vyskusame to spolocne?




5. To nie je moje. =

Tuto frazu, paradoxne povedalo vela lidrov. Teraz moze kazdy z nich povedat

vela o tejto téme. Vratane toho, Ze sietovy marketing je najuveritelnejsi ‘
sposob, ako zardbat peniaze, ktory je dostupny pre vsSetkych. Upresnite, ¢o
konkrétne nie je Vase?




6. Nie je to seridzny biznis.

Podporujem Vasu tuzbu porozumiet vyhliadkam na Vase buduce podnikanie so spolo¢nostou.
Momentalne je obrat spolocnosti okolo 10 000 000 dolarov mesacne, viac ako 1 000 000
spotrebitelov si kupuje produkty Coral Club. Vazne cisla, vsak?

Suhlasite, ze pocet ludi, ktori sa vzdaju zlych navykov, zaoberaju sa prevenciou choréb, Sportom,
zaujimaju sa o otazky spravnej vyzivy a uspory energie, rastie s kazdym rokom.

Wellness priemysel, ktory zahrna salony krasy, masazne saldny, centra jogy, fitnescentr3,
e-shopy, sa vyvija velmi aktivne a podla predpovedi sa bude rozvijat aj nadalej. Vysoko kvalitné
vyrobky nasej spolocnosti vstupuju do tejto sféry v najdéblezitejSich kategoriach: hydratacia a
spravna voda; obohatenie potravin; ekoldgia kazdodenného Zivota; kradsa a dlhovekost.

Kazdy distributor Coral Club mozZe v priebehu roka dosiahnut obrat viac ako 100 000 eur. Jedna
sa 0 seriozne objemy a seriozny prijem, co je v tradicnom podnikani bez velkych investicii
prakticky nemozné.

Co myslite, su to dostatoéné argumenty pre seriézne podnikanie?



7. Neviem predavat.

Ani ja neviem preddvat. Navyse, ja by som sa tomuto biznisu nevenoval, keby
som musel behat s katalégmi a nieco predavat.

Podstatou nasho podnikania nie je predaj, ale tvorba. Vyrobok pouzivam sam a
odporucam ho svojim blizkym. Podla lubovéle zverejnujem prispevky

na socidlnych sietach a budujem Strukturu z tych, ktori sa zaujimaju o produkt
alebo moznost dostavat prijem.

Nepredavame vyrobky spoloCnosti a nezarabame na cenovom rozdiele. Teraz
ste uz pripraveny podrobnejsie zvazit moj navrh?



8. M0j zoznam sa skoncil.

Velmi znama situacia, na samom zaciatku cesty sa mi tiez zdalo, ze nemam
nikoho iného, komu by som zavolal.

Potom som zacal brat odporucania. Zavolal som svojim priatelom zo zoznamu

a poziadal ich o radu: , Ktorého z masérov by si mi odporucil?“

"K akému stylistovi by si ma odporucil?"

"Mas znamych, ktori maju radi cestovanie?"

Ludia ochotne davaju odporucania a radia dobrym Specialistom.

A teraz moOj zoznam sa plni novymi menami.

Postupne som si uvedomil, Ze zoznam sa nemoze skoncit.

Moji znami maju priatelov, pribuznych, kolegov a ti maju dalsich.
Vyskusame spolu rozsirit Vas zoznam?

» @



9. Navrhol som to vsetkym, no nikto nesuhlasil.

Spomerte si na seba, vidy ste boli pripraveni okamizite prijat akukolvek
ponuku?

Je to v poriadku, Ze si fudia daju pred rozhodnutim pauzu. Musite pochopit, ze
ludia predtym, ako ste im urobili navrh:

- nemaju informacie;

- maju nespravne informacie;

- maju nedostatocné informacie.

Iba Vy mozZete dosiahnut, Ze sa ¢lovek zamysli nad Vasim ndvrhom. Ludia vo
vacsine pripadov nemaju objektivny dovod nezacdat podnikat. M6zesS venovat
tomu tolko Casu, kolko toho Casu je. Tebe vo vSetkom pomahaju, nevyzaduje to
investicie a perspektiva je obrovska! Je moziné, Ze ¢lovek ta odmietol, nakolko
si urobil zly obchodny navrh.

Popremyslaj, co v tvojom navrhu chybalo tvojim znamym? Pomoézem ti ho
upravit a urobit ho osobnym, to znamena s prihliadnutim na potreby osoby,
ktorej ho robis.



10. Drahé. Produkt nestoji za tie peniaze.

Takato namietka, podla mojho nazoru moze byt skutoéne opravnena.

Ale, ak by mal Clovek viac informacii, tak by to nepovedal. Za jedno balenie s
y,nhejakym druhom prasku® 17,78 eur je skutocne vela, ale za najlepsiu funkcnu
stravu, chutnu a zdravu, ktora riesi vela stravovacich problémoy, je cena velmi
prijemna. Jedna porcia Daily Delicious je za 0,89 eur. Za takuto cenu sa neda
kdpit ani bezny pracovny obed, dokonca aj kdva je drahsia. Jedna davka Daily
Delicious navyse naplni telo uzitocnymi latkami: vitaminy, mineraly, mastné
kyseliny, vlaknina, aminokyseliny.

V beznom jedle jednoducho nenajdete tolko vyzivnych latok. Ak do svojej
stravy zaradite iba produkt Daily Delicious, ktorykolvek clovek zaznamena
znacné Setrenie.
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11. V sucasnosti existuje vela sietovych spolocnosti.

Mate Uplnu pravdu. Odvetvie MLM existuje uz viac ako 80 rokov, a na svete
existuje asi 5 000 spolocnosti MLM.

Nie vSetky spolo€nosti sa vyznacuju stabilitou a jedinecnym produktom.
Spolocnost Coral Club je na trhu takmer 25 rokov - to je stabilita.
Reprezentativne kancelarie su otvorené v 35 krajinach. Dorucenie do 180
krajin! Jednd sa o spolahlivost a seridzny pristup k podnikaniu.

A zvlastna hrdost - asi 200 poloziek jedine¢nych vyrobkov v najrelevantnejsich
kategoriach: hydratacia a spravna voda, vyzivové doplnky, ekolégia domacnosti,
krasa a ochrana proti starnutiu.

Mozem tiez povedat o marketingovom plane, ktory umoznuje ziskat
neobmedzeny prijem a zodpovednost spolocnosti za distribuc¢nych partnerov
vo vsetkom!

Suhlasite s tym, Ze nie je aZz tak vela sietovych spolo¢nosti s takym mnozstvom
pozitivnych vlastnosti?



Precitali ste si to?

Vyberte si namietky, s
ktorymi sa najcastejsie
stretavate (alebo tie, ktorée
boli u Vas samych).
Pripravte sa dopredu na ich

odpoved]







